MIRCO MARIA FRANCO CATTANI

Premesse le caratteristiche di produzione, i volumi e il livello qualitativo, progetta piani di
espansione commerciale, finalizzati alla creazione della pit opportuna immagine e risultato
nelle diverse aree di mercato, pianificando e finalizzando opportunamente le strutture
inerenti le risorse umane da dedicare ai vari ambiti operativi: gestione, controllo, marketing,

commercializzazione.

ESPERIENZA

Italia
Gennaio 2007 - Attuale

Lavis TN
Giugno 2002 - Dicembre 2006

Consulenza didirezione
Aziende del settore agroalimentare

Consulenza nell'ambito del marketing, commerciale e
gestione delle risorse umane per aziende che vogliono
introdursi o incrementare la propria presenza nel mercato
nazionale e europeo.

In Trentino intervento presso la Cantina di Trento (Le
Meridiane), approntando un piano di sviluppo del prodotto
imbottigliato con la realizzazione di un nuovo marchio, da
affiancare all'attivita commerciale svolta dai prodotti della
controllata Concilio.

Responsabile di Sviluppo
Cantina LaVis Sca

Partendo da un progetto di sviluppo redatto a cura del dott.
Riccardo Pastore di Milano, consulente della Federazione
Trentina delle Cooperative, denominato "LaVis oltre il 2000",
definizione e stesura del primo piano di marketing
strategico 2002/2006, tracciando in dettaglio le linee guida
per la trasformazione economica e commerciale
dell'azienda, occupandosi di:
» affiancamento della Direzione Generale per la gestione
dell'azienda e delle societa afferenti
e progettazione, elaborazione, sviluppo e controllo della
strategia di marketing e commerciale con finalita di
trasformazione della struttura cooperativa esistente in
un'azienda capace di operare efficacemente su mercato,
anche avvalendosi di societa controllate esterne

Ridefinizione delle aree di sviluppo della cantina,
valorizzandone le capacita produttive, orientando la
produzione verso il prodotto imbottigliato di pregio,
eliminando I'attivita conto terzi e sviluppando la
commercializzazione sia nel canale tradizionale che
moderno su mercato nazionale e estero. In tale ruolo si &
occupato di:

e predisposizione piani annuali di sviluppo della cantina,
coordinati su una visione quinquennale, fondata su
riscontri economici progressivamente armonizzandoli
con le evolventi performances aziendali

e monitoraggio e verifica dell'avanzamento dei progetti
affidati alle societa di produzione e commerciali
collegate operanti nel mercato estero e nazionale

e gestione e sviluppo dei rapporti commerciali con la GDO
Italia, per le linee a marchio e private lable, definendone
missione e quotazioni in coerenza con I'immagine
dell'azienda e con le aziende terze

¢ selezione risorse umane da impiegare nelle funzioni
apicali delle varie aziende del gruppo

INFORMAZIONI DI
CONTATTO

Indirizzo

Telefono

COMPETENZE

e Direzione, sviluppo
aziendale gestione del
personale



Trento
Gennaio 2000 - Giugno 2002

Italia
Gennaio 1991 - Dicembre 1999

Bolzano
Gennaio 1991 - Dicembre 1993

Trento
Marzo 1988

Trento - Bolzano
Marzo 1978 - Gennaio 1987

Roma
Giugno 2013 - Marzo 2017

ISTRUZIONE

Trento

Italia

PROGETTI

¢ definizione dei ruoli e delle strategie commerciali dei
nuovi brand introdotti a seguito delle fusioni e e
acquisizioni societarie (Cantina Valle di Cembra Sca,
Cesarini Sforza Srl, Poggio Morino)

e strutturato e formato il team per lo sviluppodei mercati
esteri ed Italia nel canale ho.re.ca., afferente alla societa
commerciale controllata.

Direzione generale
La Trentina Scarl

Direzione generale del consorzio La Trentina.

Consulenza didirezione
Aziende operanti in diversi settori merceologici

Consulenza di direzione in societa produttrici o della
distribuzione, operanti in vari settori merceologici, le quali a
seguito acquisizione, fusione o incorporamento di altre
realta produttive, dovevano coniugare il proprio interesse
con quello delle risorse umane presenti, individuando e
selezionando le migliori opportunita di sviluppo.

Direzione e sviluppo
Telesta Srl

Azienda operante nel settore della telefonia svolge il ruolo
di direzione delle filiali di Trento e Bolzano, aprendone una
nuova con sede ad Affi (VR)

Fondatore societa Profexional Trento Srl
Azienda operante nel settore telefonia

Avviamento della societa specializzata nella vendita,
installazione e assistenza di sistemi telefonici interni per
aziende e per alberghi.

Polizia di Stato

Servizio di leva nella Polizia di Stato, Scuola Alpina di
Moena.

Archivio di Gabinetto presso la Questura di Bolzano.
Ufficio di Gabinetto presso la Questura di Trento.
Responsabile dell'Ufficio arruolamento e selezione del
personale di ogni grado della Questura di Trento.

Specialista in comunicazione
Agenzia di Marketing AdVibes

-Creare, rivedere e correggere comunicazioni aziendali e di
marketing -Sviluppo di AdVibes Magazine con il team dei
contenuti, con una tiratura di oltre 5000 copie -
Ristrutturazione del database linguistico per migliorare
I'accessibilita e I'organizzazione dei team

Laurea in Scienze Sociali
Universita di Trento

Marketing, comunicazione e gestione delle risorse
umane
Corsi formazione post-laurea



Negli anni tra il 1997 e il 1999 ha tenuto vari corsi di marketing, comunicazione e
sociologia delle relazioni industriali per conto di aziende ed enti privati, rivolti
alla formazione del proprio personale e di giovani laureati

Linteresse per la storia I'ha indotto a dedicare tempo libero in studi su specifici
periodi, che hanno prodotto alcuni contributi pubblicati su periodici di
associazioni culturali.

Mirco Maria Franco Cattani




